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Fitbit antes de Google: triplica
sus peérdidas tras recortar un
5% sus ventas en 2019

El fabricante de dispositivos de fitness, que pasara a manos del gigante tecnolégico, factur6 1.434,8
millones de dolares y sufrié unos nimeros rojos de 132 millones de ddlares.
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Fitbit no tuvo su mejor afio en pleno proceso de venta a Google. La marca de
dispositivos para el registro del entrenamiento contrajo un 5% sus ventas en 2019, hasta
1.434,8 millones de ddlares (1.329 millones de euros) por la creciente competencia en

este segmento. Ello, unido a los costes de reestructuracion, provoco que las pérdidas
practicamente se triplicaran, hasta 132 millones de délares (122 millones de euros).

James Park, cofundador y consejero delegado de la compaiiia, ha confiado en que
2020 sera mejor, pues esperan “aumentar el margen sobre los ingresos”. “En 2019,

continuamos avanzando en nuestra misiéon de hacer que la salud sea accesible”, se ha
defendido, pese a los malos resultados econémicos.
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Laempresacerré el afio con la venta de 16 millones de dispositivos, especialmente
graciasal tiron dela nueva linea derelojesinteligentes, cuyo negocio se dispard un 45%
interanual en el canal minorista. También fue a mas la division de servicios Fitbit

Health Solutions, que facturd un 17% maés, hasta 95 millones de ddlares (88 millones
de euros), y permitio elevar la base de usuarios activos a cerca de 30 millones.

Fitbit vende mas dispositivos que hace un ano, pero

el precio medio de cada uno retrocedié un 17%
interanual

A corto plazo, su objetivo es que sigan creciendo los ingresos mas all4 de la venta de
hardware, pues la creciente competencia en este mer cado ha hecho que el precio medio

por unidad retrocediera otro 17% interanual, hasta 87 délares (81 euros). “Lanzamos
nuestra nueva membresia premium, la experiencia més personalizada de Fitbit hasta

ahora y estamos viendo una mejora en la retenciéon y el compromiso debido a sus
opciones de orientacion y guia del entrenamiento”.

Por mercados, los ingresos en Estados Unidos disminuyeron un 9% interanual, hasta
799 millones de dolares (740 millones de euros), que representan el 56% de toda su
facturacion. Los ingresos internacionales se mantuvieron estables en 636 millones de
dolares (589 millones de euros), aunque con evoluciones dispares. Europa, Oriente
Medio y Africa generaron un 7% mas, con 410 millones de délares (380 millones de
euros), mientras que en el resto de América retrocedié un 6%, hasta 95 millones de

doélares (88 millones de euros), y en Asia-Pacifico vendi6 un 11% menos, con 130
millones de dolares (120 millones).

El reto de Google sera precisamente dar un giro a la compafiia para que sus ingresos
dependan maés de los servicios que de la mera venta de los dispositivos. Ese es su
objetivo, para lo que previamente acord6 pagar 7,35 ddlares por accién, valorando el

100% de Fitbit en unos 2.100 millones de délares (1.945 millones de euros). La
transaccion esta prevista que se complete en las proximas semanas.
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